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1. Les amortissements

M. Riébau, boucher, remplace son véhicule réfrigéré par un véhicule utilitaire acheté 21 528 € TTC et mis en service le 20
avril 2009. À partir de la durée d’amortissement de cinq ans et de la valeur résiduelle indiquée, il faut effectuer les calculs,
établir le tableau d’amortissement linéaire et reporter la dépréciation dans les documents comptables.

Annexe 1 : calculs détaillés

Question 1. Effectuer les calculs demandés : valeur hors taxes du véhicule, base amortissable, première
annuité en arrondissant à l’euro supérieur, dernière annuité et annuité constante.

La valeur hors taxes est le prix TTC divisé par 1,196. La base amortissable est diminuée de la valeur résiduelle.
L’annuité 2009 est calculée au prorata de 250 jours sur 360 et arrondie à l’euro supérieur.

Calcul Formule Résultat

Valeur HT 21 528 ÷ 1,196 18 000 €

Base amortissable 18 000 - 4 000 14 000 €

Première annuité 14 000 × 20 % × 250 ÷ 360 1 944,44 €, soit 1 945 € après arrondi supérieur

Annuité constante 14 000 ÷ 5 2 800 €

Dernière annuité 2 800 - 1 945 855 €

Calculs d’amortissement

HT : 18 000 €

Base : 14 000 €

1re annuité : 1 945 €

Constante : 2 800 €

Dernière : 855 €

✓ RÉPONSE À RETENIR

Valeur HT : 18 000 € ; base amortissable : 14 000 € ; première annuité : 1 945 € ; annuité constante : 2 800
€ ; dernière annuité : 855 €.
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Annexe 2 : tableau d’amortissement

Question 2. Présenter le tableau d’amortissement linéaire du véhicule en indiquant, pour chaque année, la
base amortissable, l’annuité, les annuités cumulées et la valeur nette comptable en fin d’exercice.

La base amortissable est de 14 000 €. L’annuité 2009 est proratisée ; les suivantes sont de 2 800 €, sauf la
dernière, ajustée à 855 €. La VNC se calcule par valeur HT moins annuités cumulées.

Année Base amortissable Annuité Annuités cumulées VNC en fin d’exercice

2009 14 000 € 1 945 € 1 945 € 16 055 €

2010 14 000 € 2 800 € 4 745 € 13 255 €

2011 14 000 € 2 800 € 7 545 € 10 455 €

2012 14 000 € 2 800 € 10 345 € 7 655 €

2013 14 000 € 2 800 € 13 145 € 4 855 €

2014 14 000 € 855 € 14 000 € 4 000 €

Le cumul atteint 14 000 € en 2014 ; la VNC finale correspond à la valeur résiduelle.

Tableau d’amortissement

2009 : annuité 1 945 €

2010 : VNC corrigée 13 255 €

2012 : VNC corrigée 7 655 €

2014 : annuité 855 € ; VNC 4 000 €

✓ RÉPONSE À RETENIR

Fin 2014 : amortissements cumulés de 14 000 € et VNC de 4 000 €.
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Annexe 3 : bilan et compte de résultat

Question 3. Pour l’année 2009, reporter dans le bilan et le compte de résultat la dépréciation comptable
calculée précédemment. À noter : l’annexe 3 porte la mention « Pour l’année 2010 ».

La consigne demande les montants de 2009, même si l’annexe 3 est intitulée « Pour l’année 2010 ». En 2009,
l’amortissement cumulé correspond à la première annuité de 1 945 €. La valeur nette du matériel est donc 18 000
- 1 945 = 16 055 €. La dotation de 2009 est également de 1 945 €.

Document au 31/12/2009 Poste Montant

Bilan, actif immobilisé Matériel brut 18 000 €

Bilan, actif immobilisé Amortissements cumulés 1 945 €

Bilan, actif immobilisé Matériel net 16 055 €

Compte de résultat, charges Dotations aux amortissements et provisions 1 945 €

Report des montants de 2009

2009 : brut 18 000 € ; amortissements 1 945 €
; net 16 055 €

Dotation 2009 : 1 945 €

✓ RÉPONSE À RETENIR

Au 31/12/2009 : matériel brut 18 000 €, amortissements cumulés 1 945 €, matériel net 16 055 € ; dotation
de l’exercice 1 945 €.
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2. Le seuil de rentabilité

M. Riébau fournit les données chiffrées de son exercice comptable 2009 et un chiffre d’affaires de 290 000 € HT. Les
annexes portent sur la répartition des charges, le calcul du seuil de rentabilité, la date du point mort et le volume de viande
à vendre pour atteindre ce seuil.

Répartition des charges

Question Annexe 4. Compléter le tableau en répartissant chaque charge entre charges fixes et charges
variables, avec les pourcentages et les montants, puis calculer les totaux.

Les achats et autres approvisionnements sont variables. Les autres charges externes, impôts et taxes, charges
financières et amortissements sont fixes. Les charges sociales sont réparties à 40 % en charges fixes et à 60 %
en charges variables. Le tableau source indique 161 810 € pour les achats de marchandises, mais sa part
variable et ses totaux confirment que le montant cohérent à retenir est 161 800 €.

Charge Total (€) Fixes (%) Fixes (€) Variables (%) Variables (€)

Achats de marchandises 161 800 0 % 0 100 % 161 800

Autres approvisionnements 2 670 0 % 0 100 % 2 670

Autres charges externes 28 000 100 % 28 000 0 % 0

Impôts et taxes 6 200 100 % 6 200 0 % 0

Charges sociales 17 670 40 % 7 068 60 % 10 602

Charges financières 2 000 100 % 2 000 0 % 0

Dotation aux amortissements 1 945 100 % 1 945 0 % 0

Total 220 285 45 213 175 072

La répartition des charges sociales donne 7 068 € fixes et 10 602 € variables.

Totaux de la répartition des charges

Fixes : 45 213 €Variables : 175 072 €
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✓ RÉPONSE À RETENIR

Charges fixes : 45 213 € ; charges variables : 175 072 € ; total : 220 285 €.

Tableau de calcul du seuil de rentabilité

Question Annexe 5. Compléter le tableau avec les montants et les pourcentages demandés pour le chiffre
d’affaires, les charges variables, la marge sur coût variable, les charges fixes et le résultat. Arrondir les
pourcentages au centième.

Le chiffre d’affaires est la base de calcul, soit 100 %. Pour chaque poste, le pourcentage est égal au montant
divisé par 290 000 €, puis multiplié par 100. La marge sur coût variable est le chiffre d’affaires diminué des
charges variables ; le résultat est la marge diminuée des charges fixes. Les pourcentages sont arrondis au
centième.

Élément Montant (€) Pourcentage du CA

Chiffre d’affaires 290 000 100,00 %

Charges variables 175 072 60,37 %

Marge sur coût variable 114 928 39,63 %

Charges fixes 45 213 15,59 %

Résultat 69 715 24,04 %

La marge couvre les charges fixes et dégage un résultat positif.

Pourcentages du tableau de rentabilité

Fixes :
15,59 %

Résultat :
24,04 %

✓ RÉPONSE À RETENIR

Résultat : 69 715 €, soit 24,04 % du chiffre d’affaires.
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Calcul du seuil de rentabilité

Question Annexe 6. Effectuer le calcul du seuil de rentabilité de l’entreprise.

Le seuil de rentabilité est atteint lorsque la marge sur coût variable couvre les charges fixes. Le taux de marge sur
coût variable est de 39,63 %, soit 0,3963 en valeur décimale. Le seuil se calcule donc ainsi : charges fixes ÷ taux
de marge sur coût variable, soit 45 213 ÷ 0,3963 = 114 087,81 € HT.

Calcul du seuil de rentabilité

45 213 ÷ 0,3963 = 114 087,81 €

✓ RÉPONSE À RETENIR

Seuil de rentabilité : 114 087,81 € HT.

Point mort

Question Annexe 7. Calculer la date du point mort en tenant compte d’une activité sur onze mois et de la
fermeture de l’entreprise en août.

Le point mort correspond à la part des 11 mois d’activité nécessaire pour atteindre le seuil : 11 × 114 087,81 ÷ 290
000 = 4,327 mois, soit environ 4,33 mois d’activité. Après quatre mois d’activité, il reste environ 0,327 mois, soit
près de 10 jours. L’entreprise étant fermée en août, cette date intervient avant la fermeture.

Date du point mort

Point mort : 10 mai

✓ RÉPONSE À RETENIR

Point mort : 10 mai.
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Seuil de rentabilité en kilogrammes

Question Annexe 8. Calculer le poids de viande, en kilogrammes, qu’il est nécessaire de vendre pour
atteindre le seuil de rentabilité, sachant que l’entreprise travaille un volume annuel de 58 000 kg.

Le poids à vendre est proportionnel au chiffre d’affaires. On applique au volume annuel de 58 000 kg le rapport
entre le seuil de rentabilité et le chiffre d’affaires : 58 000 × 114 087,81 ÷ 290 000 = 22 817,562 kg. Arrondi au
dixième de kilogramme, le résultat est 22 817,6 kg.

Poids de viande au seuil

≈ 22 817,6 kg

✓ RÉPONSE À RETENIR

Poids à vendre : environ 22 817,6 kg.
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3. T.V.A

L’entreprise Riébau fournit des informations relatives aux factures du mois d’avril, notamment des achats de viandes et
d’abats, des ventes et l’achat d’un véhicule. Il faut préparer la déclaration de TVA, justifier les calculs et déterminer le
montant à payer ou le crédit de TVA.

Tableau préparatoire à la déclaration de T.V.A.

Question Annexe 9. Compléter le tableau préparatoire à la déclaration de TVA à partir des informations
des factures d’avril. Indiquer les montants HT et TTC, la TVA déductible ou collectée selon les colonnes,
et justifier les calculs dans les espaces prévus.

Les achats ouvrent droit à déduction de la TVA ; les ventes génèrent de la TVA collectée. Pour chaque facture, la
TVA se calcule sur le montant hors taxes au taux indiqué, puis le montant TTC s’obtient en ajoutant la TVA au
montant HT. Le véhicule est soumis au taux de 19,6 %. La facture n°161 comporte une incohérence imprimée :
son TTC correct est 15 519,05 €, d’après le HT et la TVA indiqués.

Date Facture HT (€) TTC (€) TVA déductible (€) TVA collectée (€)

03/04/09 n°127, achats de viandes 12 600,00 13 293,00 693,00 0,00

05/04/09 n°141, achats d’abats 1 320,00 1 392,60 72,60 0,00

Avril Ventes du mois 30 370,00 32 040,35 0,00 1 670,35

15/04/09 n°161, achats de viandes 14 710,00 15 519,05 809,05 0,00

15/04/09 n°171, achats d’abats 1 430,00 1 508,65 78,65 0,00

20/04/09 Achat du véhicule 18 000,00 21 528,00 3 528,00 0,00

Les totaux à reporter sont 1 670,35 € de TVA collectée et 5 181,30 € de TVA déductible.

Annexe 9 complétée

0,00

0,00

0,00

0,00

0,00

0,00

15 519,05

✓ RÉPONSE À RETENIR

TVA collectée : 1 670,35 € ; TVA déductible : 5 181,30 €.
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T.V.A. à payer ou crédit de T.V.A.

Question Annexe 10. À partir des montants de TVA collectée et de TVA déductible, calculer et indiquer la
TVA à payer ou le crédit de TVA pour le mois d’avril.

La TVA collectée est comparée à la TVA déductible. Lorsque la TVA déductible est supérieure, l’entreprise n’a rien
à payer pour la période : la différence constitue un crédit de TVA. Le calcul porte sur les montants d’avril reportés
dans l’annexe précédente ; le crédit est inscrit dans la ligne correspondante et la TVA à payer est nulle.

Calcul d’avril Montant (€)

TVA collectée 1 670,35

TVA déductible 5 181,30

Crédit de TVA : 5 181,30 - 1 670,35 3 510,95

Annexe 10 complétée

0,00

✓ RÉPONSE À RETENIR

TVA à payer : 0 € ; crédit de TVA à reporter : 3 510,95 €.
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4. Techniques commerciales

M. Riébau envisage une action publicitaire afin de faire connaître son entreprise et de valoriser ses produits, avec un
prospectus distribué dans le quartier pour les fêtes de fin d’année. Les tâches portent sur le vocabulaire commercial, les
mentions utiles du prospectus et des actions pour attirer les clients.

Définitions

Question Annexe 11. Définir les termes suivants : publicité, cible, média, support et P.L.V. (publicité sur le
lieu de vente).

Ces cinq notions décrivent les éléments d’une communication commerciale : son objectif, ses destinataires et les
moyens employés. Les définitions ci-dessous reprennent le sens attendu dans l’annexe.

Terme Définition

Publicité Action visant à faire connaître un produit et à vanter ses qualités afin de déclencher l’achat.

Cible Personnes auxquelles le message s’adresse.

Média Support ou famille de communication, par exemple la presse.

Support Moyen précis utilisé dans une famille de médias, par exemple Ouest-France.

P.L.V. Publicité sur le lieu de vente qui met un produit en avant.

À retenir : le média désigne la catégorie de communication, tandis que le support en est le moyen concret.

Annexe 11 complétée

Faire connaître et valoriser

Destinataires du message

Famille de communication

Moyen précis utilisé

Publicité au point de vente

✓ RÉPONSE À RETENIR

Publicité : faire connaître et valoriser un produit. Cible : destinataires. Média : famille de communication.
Support : moyen précis. P.L.V. : publicité au lieu de vente.
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Mentions figurant sur le prospectus

Question Annexe 12. Citer sept mentions jugées indispensables sur le prospectus distribué dans le
quartier pour les fêtes de fin d’année.

Le prospectus doit aider les habitants du quartier à reconnaître l’entreprise, à la contacter et à préparer leur visite
pendant les fêtes. Il doit aussi présenter clairement ce qu’ils pourront y acheter et les offres qui peuvent les inciter
à venir.

Mention à faire figurer Contenu

1 Logo

2 Nom de l’entreprise

3 Numéro de téléphone

4 Heures d’ouverture du magasin

5 Jours d’ouverture

6 Produits proposés

7 Promotions

Les coordonnées et les horaires facilitent la venue en magasin ; les produits et promotions mettent l’offre en
valeur.

Annexe 12 complétée

Logo

Nom de l’entreprise

Téléphone

Heures d’ouverture

Jours d’ouverture

Produits proposés

Promotions

✓ RÉPONSE À RETENIR

Logo, nom de l’entreprise, numéro de téléphone, heures et jours d’ouverture, produits proposés et
promotions.
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Actions pour attirer les clients

Question Annexe 13. Proposer quatre autres actions que M. Riébau peut mettre en œuvre pour faire venir
les clients dans son entreprise.

Pour faire venir les clients, M. Riébau peut proposer des rendez-vous qui leur donnent une raison concrète de
découvrir l’entreprise et ses produits. Quatre actions adaptées, conformes aux exemples de l’annexe, sont :

1. Organiser une opération portes ouvertes.

2. Proposer la dégustation de nouveaux produits.

3. Mettre en place une tombola.

4. Organiser un concours.

Les portes ouvertes et la dégustation font découvrir le magasin et son offre ; la tombola et le concours ajoutent
une animation attractive.

Annexe 13 complétée

Opération portes ouvertes

Dégustation de nouveaux produits

Tombola

Concours

✓ RÉPONSE À RETENIR

Organiser des portes ouvertes, proposer une dégustation de nouveaux produits, mettre en place une
tombola et organiser un concours.
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SYNTHÈSE DE L’ÉPREUVE & RÉFÉRENTIEL • BTS OPTICIEN LUNETIER

Ce qu’il faut retenir de ce sujet (Session 2011)

Bilan de l’épreuve : Épreuve de BP Boucher, session 2011, code 208BL09, E4-U41 de gestion, comptabilité et techniques
commerciales, d’une durée de 3 h et de coefficient 4. Le sujet étudie l’amortissement d’un véhicule, la rentabilité d’une
boucherie, la TVA et la communication commerciale. Il évalue les calculs comptables, l’analyse financière et la capacité à
proposer des actions commerciales adaptées.

Notions-clés, formules & règles à maîtriser

La base amortissable correspond au coût d’acquisition HT
diminué de la valeur résiduelle.

La marge sur coût variable est égale au chiffre d’affaires
moins les charges variables.

Seuil de rentabilité en chiffre d’affaires = charges fixes ÷
taux de marge sur coût variable.

La TVA à payer correspond à la TVA collectée moins la
TVA déductible, si le résultat est positif.

Points de vigilance & attentes du jury

Distinguer les montants HT et TTC et utiliser le taux de
TVA indiqué pour chaque opération.

Appliquer le prorata de mise en service pour la première
annuité et respecter l’arrondi demandé.

Classer les charges en fixes ou variables avant de
calculer la marge et le seuil de rentabilité.

Vérifier les arrondis et justifier les calculs dans les
espaces prévus par les annexes.

Questions fréquentes sur cette épreuve (Q&A Examen)

Q : Comment calculer le seuil de rentabilité à partir des charges fixes et du chiffre d’affaires ?
Calculez le taux de marge sur coût variable en divisant la marge sur coût variable par le chiffre d’affaires. Divisez ensuite les charges fixes
par ce taux pour obtenir le seuil de rentabilité en chiffre d’affaires.

Q : Comment calculer la première annuité d’un bien mis en service en cours d’année ?
Déterminez la base amortissable et l’annuité annuelle, puis appliquez le prorata de la période d’utilisation pendant l’exercice. Pour ce sujet,
le véhicule est mis en service le 20 avril 2009 et le résultat est arrondi à l’euro supérieur.

Q : Combien de temps dure l’épreuve et comment les points sont-ils répartis ?
L’épreuve dure 3 h et son coefficient est 4. Le barème total est de 80 points : 20,5 pour les amortissements, 22 pour le seuil de rentabilité,
17 pour la TVA et 20,5 pour les techniques commerciales.

Q : Quels critères faut-il vérifier dans les calculs de TVA et de rentabilité ?
Pour la TVA, distinguez les montants collectés et déductibles et appliquez les taux indiqués. Pour la rentabilité, vérifiez la répartition des
charges, le taux de marge sur coût variable et les arrondis demandés.

Sujet officiel associé (PDF) : https://coursbtsol.fr/assets/annales/bts-ol/E3 - Economie et gestion de l’entreprise/2011/BTS OL - E3 -
Economie et gestion de l’entreprise - Session 2011 - 1-Sujet.pdf
Ressources BTS Opticien Lunetier : Toutes les annales & corrigés • Fiches de révision complètes • Simulateur de notes d’examen
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